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Sparziel "Ruhestand" anlegen

Wir sind gekommen, um
die Geldanlage zu
revolutionieren

Investment Forum
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Start-ups mischen
die Finanzszene auf

Dienstleistungen Jungunternehmer machen Banken und Versicherungen
mit kostengiinstigen Online-Lésungen Konkurrenz. Von Barbara Schéder

Oliver Vins will mit Vaamo mehr Deut-
sche an den Kapitalmarkt locken.

in Deutschland vermittel
n seien an einer Ko

Dr. Oliver Vins

Co-Founder und Co-CEO von vaamo (seit
plojic)

Sprecher der FinTech-Fachgruppe im
Bundesverband deutscher Startups

Davor:

8 Jahre Berater bei McKinsey mit
Schwerpunkt Financial Institutions

Promotion und BWL-Studium an der
Goethe-Universitat

Banklehre bei der Deutschen Bank



vaamo wird in Deutschland als fuhrender “Robo Advisor”

wahrgenommen

@ vaamo
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“Is this the bank of the future?” . stern

“The real achievement of

the founders is the complete
simplification of the investment
process.”

‘A true highlight. A new way

Borsen-Zeitung

to invest money. Promising hessenschau

prospects of success.”
“Saving can be fun again.”

“The approach is convincing
in any case: Finally the
customers’ needs and require-
ments are considered (..).”

FeCus
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Robo Advisor in USA haben sich 2015 zu ernsthaften Spielern
entwickelt

Die weltgroBten Beratungs-Fintechs

Verwaltetes Vermégen in Milliarden US-Dollar. Fir Vanguard und Schwab liegen in Q 4 /2014 keine Zahlen vor
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Im letzten Jahr sind auch immer mehr Spieler in Deutschland an
den Markt gegangen

@ vaamo scalable

.CAPITAL

@qumon teg() T WHITEBOX

Modern. Verstandlich. Ehrlich.



Robo-Advisor werden die personliche Beratung im normalen
Privatkundengeschiaft weitgehend ablosen

Verbraucher ‘/

Deutlich glinstiger
Viele Kunden wollen
keinen Bankberater
mehr (Vertrauen,
Lifestyle)

Junge Kunden
vertrauen Plattformen
mehr als Filialen

Geringe Gefahr der
Fehlberatung

Zusatzliche
intelligente Services

Leichter verstandlich
und mehr Spafs
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Bank/Industrie ¢/

* Retailkunden kénnen .
nur so profitabel
beraten werden

* Ansprache neuer
Kundensegmente .
* Banken werden sonst
von anderen Spielern
disrupted .

o
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Gesellschaft ‘/

Demokratisierung der
Finanzmarkte /
Schliekung der
Vorsorgellcke

Voraussetzung
Provisionsverbot
durchzusetzen

Bessere Regulierungs-
maoglichkeiten



Herausforderung Finanzberatung: mangeinde Finanzbildung und
zunehmende Ablehnung der klassischen Vertriebswege

A
6 O O der Young Professionals wollen keine personliche Beratung

Q4
9 O O der Deutschen beschaftigen sich nicht gerne mit Finanzen

Of
5 2 O haben kein ausreichendes Wissen; Lucke bei 20-39-jahrigen

am grolsten

Quelle: FOM Hochschule 2014; Die Welt: http://www.welt.de/finanzen/article145035289/Das-ist-jungen-Menschen-das-Sparen-wert.html;
https://www.postbank.de/postbank/pr_presseinformation_2015_06_03_ueber_geld_spricht_man_nicht_stimmthtml
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Flir wenig finanzaffine Kunden gibt es von klassischen Anbietern
heute kein passendes Online-Angebot




Anlageberatung der Zukunft ist verstandlich, bequem und fair

o e SO SRR B e
o : S Tty Lo a0 i N v R Y RS e .. R
P o T 75 . e S -
o ol h )
e _,u,_-.-
5, e
..’;‘»"

digitale Anmeldur
Depoter

N A £
(ab Ol 1 I
- ..> . ‘ e

Kommunikation Uber
sonliche finanzielle

lexer




“Die Geldanlage in einfach” am Beispiel eines Sparziels bei vaamo

o vaamo

e . Was will ich / kann ich erreichen?
parziel "Ruhestand" anlegen

Klares Verstandnis von Rendite
UND Risiko

Zielerreichung einzige relevante
Information




“Die Geldanlage in einfach” ist transparent bei den Kosten...

Ein pauschales Serviceentgelt ab 0,49% pro Jahr,
inklusive S

Depotfiihrung und Zahlungsverkehr

Automatische Wiederanlage von Ertragen

zzgl. externer Fondskosten i.H.v. ca. 0,45%

@ vaamo



... und daruber hinaus

a

Meine Sparziele  Anlagekonzept v  Hallo

Sparplan  Bisherige Performance  Portfolioliberbli

@ Und weg...

Portfolio: ,hoheres Risiko*
Fondsname
@ Global Core Equity Fund EU
@ Global Short Fixed Income I}

rleo @

Du hast S.000 € vos 50.000

e m

Global Small Companies Fu;
Emerging Markets Value Fu;

@ Global Ultra Short Fixed Inc

ce @

Ou hast 47385 € von BOOCO €

Einzahien
Metv Informetion -
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#4

Kunden sind
im Schnitt 38
Jahre alt,
mannlich und
haben erste
Erfahrung mit
Kapitalmarkt

@ vaamo



#5

Personlicher Anteil Kunden nach 14 Tagen:
Kontakt hat +94%

pOSitiven Anlagevolumen:

Einfluss auf o
+50%

Kunden-

beziehung Monatliche Sparrate:

+100%

@ vaamo



Die FinTech-Trends 2016

Verstarkt “FinTech”-Angebote der
klassischen Banken

3 Mehr Vertriebskooperationen zwischen
FinTechs, Banken und Asset Managern

Erste FinTechs mit Bankenlizenz

Mehr Startups im Bereich Versicherungen,
Business Banking, Bankeninfrastruktur




vaamao

Die Geldanlage in einfach



vaamo ermoglicht Anlegern (endlich) einen einfachen und intuitiven
Zugang zum Kapitalmarkt

Starte mit der Geldanlage und Deinem
Sparsel “Runstanc aiegen Vermoégensaufbau in nur 3 Klicks

% vaamo

Konzentriere Dich auf Deine personlichen
Ziele anstatt auf komplexe Finanzprodukte

Erhalte relevante personliche Hilfestellung
und Beratung, wann und wo Du mochtest

Spare Zeit und Aufwand durch die
komplette Automatisierung des gesamten
Anlageprozesses

Lege Dein Geld intelligenter an und nutze
professionelle Anlagestrategien zu sehr
niedrigen Kosten und Renditen von 4-6%*

Behalte die volle Kontrolle tUber die Kosten
durch einen einfachen Pauschalpreis — ab
0,49% pro Jahr

@ vaamo



